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Anton Kurniawan

PENGUSAHA - Di tengah hiruk-pikuk industri kuliner Indonesia yang kian
bergeliat, nama Anton Kurniawan mungkin belum setenar beberapa raksasa
bisnis lainnya. Namun, tahukah Anda, sosok di balik layar Mie Gacoan ini adalah
seorang visioner yang berhasil merangkul hati jutaan penikmat kuliner, lintas usia
dan kalangan?



Saat pertama kali mencicipi kelezatan Mie Gacoan yang khas, pikiran saya
langsung tertuju pada sosok yang merajut mimpi di baliknya: Anton Kurniawan.
Sang nahkoda PT Pesta Pora Abadi ini, yang menaungi jaringan restoran mie
pedas paling digemari di seluruh penjuru negeri, menyimpan segudang kisah
menarik yang layak untuk dibagikan.

Anton Kurniawan dikenal sebagai pebisnis ulung yang memiliki kepekaan luar
biasa dalam menangkap setiap peluang pasar. Sebelum akhirnya memantapkan
langkahnya di dunia mie pedas, ia tak gentar menjelajahi berbagai sektor usaha.
Pengalaman panjang ini membekalinya dengan pemahaman mendalam tentang
perilaku konsumen, dinamika pasar yang kompleks, serta kemampuan
menemukan celah inovasi di tengah persaingan yang ketat.

Keputusannya untuk terjun ke industri makanan bukanlah tanpa alasan. Baginya,
makanan adalah kebutuhan primer yang tak lekang oleh zaman. Namun, ia
memilih segmen yang cerdas: anak-anak muda, dengan tawaran harga yang
bersahabat di kantong.

Maka lahirlah Mie Gacoan, sebuah konsep kuliner yang memadukan cita rasa
mie pedas yang otentik dengan tampilan menu yang kekinian. Pendekatan ini
sengaja dirancang berbeda dari restoran mie tradisional, menawarkan sebuah
pengalaman baru yang segar dan menarik.

Keberanian Anton dalam berinovasi tak berhenti di situ. la juga tak ragu
melakukan penyesuaian, termasuk dalam hal sertifikasi halal MUl yang berhasil
diraih pada tahun 2022. Perubahan nama menu yang sebelumnya ikonik, serta
desain gerai yang Instagramable, menjadi bukti adaptasinya terhadap pasar dan
regulasi, tanpa kehilangan jati diri brand-nya.

Strategi jitu ini terbukti ampuh. Mie Gacoan menjelma menjadi magnet bagi
pelajar, mahasiswa, hingga para pekerja muda. Dengan konsistensi menjaga
kualitas produk, pelayanan prima, dan pengalaman pelanggan yang memuaskan,
pertumbuhan bisnis ini sungguh eksplosif.

Manajemen yang terstruktur dan ambisi pertumbuhan yang agresif
memungkinkan Mie Gacoan membuka ratusan cabang di berbagai kota besar di
Indonesia. Dalam kurun waktu kurang dari satu dekade, brand yang dirintis Anton
Kurniawan ini telah menjelma menjadi pemain utama di industri makanan cepat
saji tanah air, bahkan terus mencetak rekor dalam jumlah pengunjung dan tingkat
penjualan harian.

Hingga tahun 2025, jejak Mie Gacoan telah terbentang di hampir 300 gerai,
meliputi Bali, Lombok, Sulawesi, Kalimantan, Sumatera, dan mayoritas di Pulau
Jawa. Di balik layar kesuksesan ini, lebih dari 10.000 karyawan turut menjadi
motor penggerak operasionalnya.

Di balik kesuksesan fenomenal Mie Gacoan, tersimpan beberapa fakta menarik
lain yang mungkin belum banyak diketahui:

Nama “Gacoan” sendiri diambil dari bahasa Jawa yang berarti “Jagoan” atau
“Andalan”. Anton menggunakan istilah ini untuk menanamkan citra brand sebagai



pilihan utama bagi konsumen.

Konsep restoran modern yang ditawarkan, berpadu dengan harga yang sangat
terjangkau, mulai dari Rp10.000-an, menjadikan Mie Gacoan primadona bagi
banyak kalangan.

Sebuah momen tak terlupakan terjadi pada tahun 2022, saat mantan Presiden
RI, Joko Widodo, mengunjungi Mie Gacoan di Kota Mataram, Nusa Tenggara
Barat. Momen ini terekam dan dibagikan, turut mendongkrak popularitas brand ini
secara nasional.

PT Pesta Pora Abadi, perusahaan yang menaungi Mie Gacoan, didirikan pada
tahun 2016 dengan kantor pusat di Malang, Jawa Timur. Perusahaan yang
bergerak di bidang makanan dan minuman ini kini mempekerjakan lebih dari
10.000 karyawan.

Kisah Anton Kurniawan dan Mie Gacoan adalah bukti nyata bagaimana strategi
bisnis yang matang dan kepemimpinan visioner dapat melambungkan sebuah
brand menjadi pemimpin pasar. Ribuan pengunjung yang datang setiap hari
adalah saksi bisu komitmennya tidak hanya pada harga bersaing, tetapi juga
pada kepuasan pelanggan.

Keberhasilan Mie Gacoan di pasar Indonesia menegaskan daya tariknya yang
kuat. Dengan tekad untuk terus menjaga kualitas dan merangkul inovasi, brand
ini siap mengukir pencapaian yang lebih gemilang di masa depan. (PERS)



